
                

PARTNERSÖKNING - Hitta rätt samarbetspartner  

New Trade Markets erfarna exportkonsulter hjälper svenska företag att öka sin internationella försäljning. Genom Part-
nersökning får ert företag kostnadseffektiv hjälp med att hitta rätt samarbetspartner (distributör, agent eller liknande)   

Vi vet att nyckeln till  lyckad försäljning på en marknad är att hitta rätt samarbetspartner. För att lyckas måste man 
genomföra en urvalsprocess, vilket kan genomföras med en rekryteringsprocess. Vi erbjuder Partnersökning i tre olika 
steg där du själv väljer hur mycket hjälp du behöver eller vill betala.  

Vår målsättning är att genomföra Partnersökning bättre, billigare och effektivare än vad ni själva kan göra! 

FÖRETAGSLISTA - Brutto 
Utifrån en gemensam framtagen kravprofil tar vi fram en 
bruttolista över potentiella samarbetspartners.  
 
Listan innehåller företagsnamn, adress, telefonnummer, 
hemsida och företagsstorlek. Ni kontaktar företagen och 
genomför besöksprogram i egen regi.  

 Tidsåtgång: 1-2 veckor 

 Normalt innehåller listan 15-30 företag 

 Pris: Från 4 900 kronor (exkl. moms) 

Kontakt: 
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FÖRETAGSLISTA - Netto 
Utifrån en gemensam framtagen kravprofil tar vi fram en 
nettolista över potentiella samarbetspartners. Vi kontak-
tar företagen via telefon för att verifiera intresse för ert 
företag och vi identifierar även rätt kontaktperson. Vi tar 
fram en nettolista med företag som visat intresse för ert 
företag.  
 
Listan innehåller företagsnamn, adress, telefonnummer, 
hemsida, företagsstorlek och kontaktperson. Vi tar även 
fram en kort rapport om respektive företag utifrån tele-
fonkontakterna. Ni kontaktar företagen och genomför 
besöksprogram i egen regi. 

 Tidsåtgång: 4-5 veckor 

 Normalt innehåller listan 5-15 företag 

 Pris: Från 19 900 kronor (exkl. moms) 

URVALSPROCESS - Besöksprogram 
Utifrån en gemensam framtagen kravprofil tar vi fram en 
bruttolista över potentiella samarbetspartners. Vi kontak-
tar företagen via telefon för att verifiera intresse för ert 
företag och vi identifierar även rätt kontaktperson.  
 
De företag som vi bedömer som mest intressanta träffar 
vi och intervjuar för att kvalificera fram de bästa tänkba-
ra samarbetspartnerna för er. Vi arrangera ett besökspro-
gram med möten med de företag som vi anser mest 
lämpliga.   
 
Vi sammanställer en rapport om hela urvalsprovessen 
och information och fakta om de företag som ingår i 
besöksprogrammet. Ni väljer om vår exportkonsult ska 
delta i besöken tillsammans med er eller inte.  

 Tidsåtgång: 8-12 veckor 

 Besöksprogrammet består normalt av 2-5 företag 

 Pris: Från 49 000 kronor (exkl. moms) 
 
Vår urvalsprocess kan genomföras med en vanlig rekry-
teringsprocess vid anställning av personal.  



Några av våra kunder: 
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New Trade Markets 
New Trade Markets är Sverige privata marknadsledare av exportkonsulttjänster. Vi hjälper företag med export och 
utlandsetablering på marknader över hela världen. New Trade Markets startade 2009 och är ett privat alternativ till Ex-
portrådet. Vi erbjuder ett brett utbud av konsulttjänster, bemanningstjänster och finansieringstjänster. Vi har ett kvali-
ficerat nätverk på drygt 300 personer som har erfarenhet av internationalisering. 


